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本报讯（记者 刘一辰
通讯员 党盼攀 ）10 月 25
至 27 日，中华人民共和国
中央人民政府 20 亿美元
主权债券在香港发行。 本
次美元主权债是 2004 年
以来中国政府首次重返香
港发行美元计价主权债
券， 不仅有助于提升金融
业对外开放水平、 有利于
加深国际投资者对中国经
济的理解， 更对建立中国
外币债券定价基准、 为中
资发行体树立标杆有着积
极意义。

暌违 13 年，财政部再
次面向国际投资者发行
主权外币债券，是中国政
府站在新的历史起点上

推进金融业对外开放的
重要举措，国际金融市场
为之瞩目， 反应空前热
烈。 自 10 月 20 日财政部
正式宣布承销商委任安
排后，中国建设银行等 10
家金融机构迅速行动，组
成承销团开展工作。 10 月
25 日，财政部举行大型路
演推介会，吸引了逾百位
大型机构投资者的积极
参与。

10 月 26 日， 定价当
日， 在财政部正式宣布
20 亿美元无评级主权债
交易及发布初始价格指
引后，国际投资者认购踊
跃， 获得 10 倍以上超额
认购，最终定价为 5 年期

收益率为 2.196% 、10 年
期收益率为 2.687% ，创
历史低位；多元化的投资
者包括亚洲、欧洲、中东
及美国离岸等众多地区
的央行、主权基金、银行、
资产管理公司、 基金公
司、 私人银行及保险公
司，彰显了国际投资者对
中国经济稳中向好发展
趋势充分信心。

10 月 27 日， 为庆祝
主权债圆满发行，财政部
在香港礼宾府举行了隆
重的庆祝仪式。 财政部对
主承销商的工作和努力
给予了高度认可，对国际
投资者的热情参与表示
衷心感谢。 中国建设银行

作为本次财政部美元主
权债发行的联席主承销
行和簿记行，副行长余静
波应邀参加了当天的发
行庆祝仪式。

建设银行作为主承销
商之一， 全程参与本次财
政部美元主权债券发行项
目， 协助财政部成功完成
了此次具有历程碑的发
行。 不仅彰显了建行在境
内外债务资本市场服务的
强劲实力， 更体现了建行
债券承销业务始终秉承服
务实体经济、 践行创新发
展、助力中国金融的初心，
进一步巩固了建行在国际
债券市场承销业务的市场
地位。

财经 092017年 11月 6日 星期一 编辑 马苏 刘一辰 美编 王司宇

承销发行 20亿美元主权债券

情暖聋哑客户
本报讯（记者 刘一辰）近日，交通银行南

阳卧龙路支行来了一位特殊的客户王先生。王
先生是一位聋哑人，大堂经理与王先生纸上交
流后得知，他是来交行办理理财的。随后，该行
客户经理段云根据王先生风险承受能力为其
做了风险评估， 详细讲解相关理财并附言，如
有不懂可随时来行询问。王先生对段云的工作
十分满意，高兴地对其伸出大拇指。

作为交行一名员工，最大的鼓励莫过于客
户认可。段云表示，以客户为中心，为客户提供
最优质服务，是每个交行人的责任。

诚聘证券精英
本报讯（通讯员 马哲）长江证券股份有限

公司，是全国性的全牌照上市证券公司，也是
中西部最大的证券公司。 该公司前身为湖北证
券公司，于 1991 年成立，总部设于武汉，2007
年在深交所挂牌上市（代码：SZ000783），是中
国第 6 家上市券商。

经过 20 多年坚持不懈的努力， 该公司已
发展成一家实力雄厚、功能齐全、管理规范、业
绩突出的优秀上市金融企业。 长江证券南阳八
一路证券营业部，成立于 2011 年 4 月，位于南
阳市八一路 199 号名门商务 3 楼，营业部以公
司经纪、基金、期货、投行、研究等业务为载体，
创新思路，夯实客户基础，是公司在南阳地区
特设的服务窗口。 为扩大营业部业务规模，特
面向社会招聘客户经理、理财经理、投资顾问、
公司业务岗、市场总监、证券经纪人。

详询：0377-61559666
邮箱：houjun@cjsc.com.cn

11 月 2 日，工商银行
南阳分行组织离退休老
干部学习党的十九大精
神，18 名老同志学习习近
平总书记报告后，进行了
热烈讨论。

蒋红升 摄

助力小微企业快速发展
本报讯（通讯员 赵泽

轩） 河南西峡农商银行积
极把握小微企业发展主
脉，通过快贷驰援、订单融
资、政府增信等，打好融资
服务“跟进牌”，有效支持
小微企业的快速发展。 截
至 10 月底，该行小微企业
贷款余额达 15 亿元，较年
初增长 1.5 亿元。

西峡县“果、药、菌 、
游”特色产业明显，小微企
业数量庞大、分布广、类型
多、活力强，是“大众创业，
万众创新”的重要平台。目
前， 全县小微型企业达
156 家， 占企业总数的
90%。 为拓展小微企业金
融业务， 该行紧盯小微企
业产业布局，按照“宜果则

果、宜药则药、宜菌则菌、
宜游则游”原则，依托“公
司+基地+农户” 模式，精
准选择优质客户， 紧盯产
业链、特色资源、园区、集
群、商圈，开展创新服务。
该行优先选择了新一代中
药制造、汽车配件、农产品
深加工、信息物流、节能环
保服务、 农村电商等行业
特色突出的小微企业，通
过政府、 行业协会等多种
载体，开展批量拓展、批量
授信、批量产品组合，采用
整体服务和风险集中管控
的方式，减少“散单作业”。

该行充分发挥特色产
品对客户锁定作用，将“产
业链快贷”“创新创业贷
款”“军民融合发展贷款”

等 7 类金融特色产品应用
在小微企业中， 提升支持
小微企业发展的市场动
力。 该行将“产业链信贷”
业务作为服务小微企业的
拳头产品，重点推广，对辖
内客户进行筛选， 拉列备
选清单开展营销服务。 据
统计，利用“订单融资”业
务，该行为“果药菌游”上
下游深加工企业， 宛西制
药、仲景大厨房、家家宝等
涉农深加工企业，提供 3.5
亿元融资的投放意向，实
现双方体系融合；通过“银
企对接”平台，实现西泵、
西排、 西铸汽车配件制造
重大营销突破。

该行强化政府增信、
中小企业担保基金作用，

主动了解同业最新动态，
跟踪业务发展前沿， 借鉴
同业先进的信贷产品与经
验， 在支持小微企业发展
过程中，采用“政府增信+
财政贴息”“中小企业担保
基金+多种形式”的担保模
式，实现政策支持与信贷优
惠相结合，政府增信与财政
贴息相结合，开启了产融对
接、银企合作、政银联手融
资服务新局面。 该行抓住
县域优化产业结构和整合
财税资源的机遇，积极与财
政等相关部门进行有效沟
通， 密切跟进政府风险补
偿基金的设立情况，制定合
作方案， 成为政府增信主
要合作银行， 为小微企业
发展提供风险补偿。

退休老干部
学习十九大

细说家庭理财
本报讯（记者 刘一辰）在日常生活中，掌

握一些必要的理财知识，是合理规划家庭资产
的必要前提， 也是我们必须掌握的一项技能。
记者为你总结几条小建议。

建议一：预留生活备用金。 预留生活备用
金的目的是为了应付日常开支以及紧急支
出，一般应留出家庭 3 至 6 个月的生活开支，
以备不时之需。

建议二：.保命的钱绝不能用来投资。 所谓
保命的钱，是 3 年的生活费，这部分资金绝不
能拿出做风险投资，一定要保证本金安全。 这
些钱作为家庭的保底钱，保证安全是唯一的要
求，切不可一时贪心收益，将其用做风险较高
的投资，一旦家中发生意外，手头却拿不出足
够的资金，会有很大的风险。


