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业务推荐

中信银行

本报讯（记者孙晓升 通讯员党盼攀）

建行推出一款基于互联网的贷款产

品——“快贷”，是建行在业内首创推出

的全流程线上个人自助贷款产品，客户

可通过建行手机银行、网上银行、智慧

柜员机自助办理。

针对节假日期间客户对资金的旺

盛需求，建行推出了“快贷”利率优

惠活动，在同类产品中极具竞争力，

对客户非常具有吸引力。数据显示，

仅除夕当天，“快贷”新增客户就超过

20万户。对于“快贷”的良好市场表
现，建行有关负责人说，“快贷”坐拥

“互联网+银行”双基因，既有互联网
的快速便捷，又有银行的技术、数据

和风险支撑，受到市场追捧在意料

之中。

“快”是“快贷”最典型的特点，能

很好地满足互联网时代的“快”节

奏。从事小商品批发生意的王先生是

“快贷”的老用户，用他的话说，快贷

就是他的“网上钱包”，又快又方便。

“快贷”是网上全流程产品，天然具有

互联网基因，“快贷”借助于电子渠

道，无须客户提供任何纸质材料，全

流程自助，“三秒三步”即可完成贷款

办理。“快贷”是建行在互联网金融创

新探索路上迈出的关键一步，给客户

带来极致体验。这与以往的贷款方式

相比，几乎是颠覆性的。

“快贷”的另一个基因，来自大

型银行的稳健经营。建行在大数据、

风险把控和强大技术系统的积淀和优

势，无疑是“快贷”领跑市场的基

石。对于全流程网上贷款产品，建行

并未放松对风险的把控，而是基于严

谨的态度，将多年积累的丰富信贷经

验融入最新的科技手段，变“人控”

为“机控”。

基于银行海量丰富的客户数据，

结合多维度客户征信信息，建行通过

建立客户评价筛选模型实现对客户准

入的有效把控。建行对大数据的直接

有效运用，在瞬间“秒审”的背后是

信息系统后台大量信息抓取和复杂加

工运算的结果。此外，通过网上银行

安全认证机制，实现对借款人实名制

真实性控制；通过购物交易发起贷款

支用流程设计，确保资金流向安全合

规；通过监测预警模型动态提示疑

点，确保及时有效进行贷后风险管

理。⑩9

建设银行

发力互联网金融 首创“快贷”新产品

邮储银行南阳市分行

金融扶贫惠民生
本报讯（记者包蕾 通讯员李咏梅）

邮储银行南阳市分行立足“服务三农、服

务中小企业、服务社区”的市场定位，紧

紧围绕全市扶贫重点工作，倾斜行内资

源，加快产品创新，持续开展“送贷上

门”，积极支持全市金融扶贫工作。

积极搭建融资平台。该行积极整合

金融资源和社会资源，搭建服务平台，先

后搭建了银政惠民服务平台、就业创业

融资服务平台等各类融资平台，通过批

量开发，提高扶贫覆盖面。

开展“送贷上门”服务。该行对建

档立卡户逐户走访，建立贫困户金融服

务档案，向贫困户定向宣传该行扶贫贷

款产品及政府扶贫政策，积极开展评级

授信工作，将金融扶贫工作扶到点上、

扶到根上。⑩9

推出“盗刷保障险”
本报讯（记者孙晓升）近日，中信银行信用卡中心为保

障全体持卡人的用卡安全，全新推出“盗刷保障险”。这

项防范盗刷隐患、护航资金安全的新服务，是中信银行全

力构建安全支付生态系统的最新举措。

“盗刷保障险”保障范围覆盖广泛，包括信用卡遗

失、被盗窃、被抢劫后，持卡人办理挂失手续前48小时发
生的盗刷损失。无论是线下刷卡、ATM机提现，还是网络
支付、电话支付等造成的信用卡盗用损失，所有中信信用

卡持卡人均免费尊享理赔保障。

中信信用卡“盗刷保障险”亮点多，全体持卡人免费

获享保障卡片挂失前48小时的盗用损失；保障范围广泛，
覆盖当前最高发的3类盗刷风险，包括：被他人通过线下
POS机消费造成的信用卡盗用损失；被他人通过ATM柜员
机提取现金造成的盗用损失；被他人窃取交易所需交易密

码、验证码等信息用于线上支付、电话支付所造成的盗用

损失。用户根据所持卡片的等级，获享5000元到3万元不
等的保障金。

此外，中信信用卡用户还可以根据自身需求，升级获

享具有更高保障的“盗刷宝”，通过手机短信订购，就能享受

挂失前72小时盗刷保障，一旦发生卡片盗用损失，客户可随
时随地通过微信快速报案，10个工作日内即可赔款到账，最
高可获得10万元的理赔金。⑩9

洛阳银行

发行三期“财富宝”
洛阳银行发行2017年第19期“财富宝”理财产品，期限

为69天，理财金额5万元（含）至20万元（不含），预期年化收
益率4.4%；理财金额20万元（含）至50万元（不含），预期年
化收益率4.5%；理财金额50万元（含）以上，预期年化收益
率4.6%。洛阳银行发行2017年第20期“财富宝”理财产品，
期限为174天，预期年化收益率4.4%。洛阳银行发行2017
年第21期“财富宝”理财产品，期限为342天，预期年化收益
率4.4%。

以上理财产品5万元起购，募集期至2017年3月1日，
更多优质理财产品连续发行，客户可通过电子渠道或柜台

申购。温馨提示：理财非存款，产品有风险，投资需谨慎。

联系电话：（0377）60878699、61383677。⑩9 （李万鑫）

光大银行

定活两便享收益
光大银行推出“活期盈”、“定活宝”,让客户在保证闲置

资金安全性高和流动性好的基础上，最大程度地发掘闲置

资金的价值，获得和活期存款一样的自由存取,以及比活期
更让人惊喜的收益回馈。

活期盈：存入当天起息，即刻赚取收益；客户用钱时，7�
24小时本金实时赎回；多款产品满足不同投资需求，让客户
每一笔财富都能创造更多价值。例如某企业经营者，期望

100万元闲置资金在保证不时之需的同时实现保值增值。
购买活期盈理财产品1个月，获得利息3082元。

定活宝：定活两便，平时当定期理财享受高收益，急用

钱时随时可取；赎回速度快，当日24点之前到账；期限灵活，
持有越长，收益越高，客户每一笔预计开销都能在这里得到

增值。例如某客户有闲置资金100万元，准备过段时间买
房，现在直接购买定活宝1个月，可获利息3410元。

理财有风险，投资需谨慎。光大银行财富专线：分行营

业 部 63736639、中 州 路 支 行 63736750、七 一 路 支 行
63736771。⑩9 （程晓）

泰康人寿“保险++医养”

推进健康养老产业发展
本报讯 近日，泰康人寿携手胡润百富举办高品质医养

论坛暨《2016中国高净值人群医养白皮书》发布会(南阳站)，
近200名高端客户与相关专家学者共同探讨医养话题，解读
高净值人群养老和医疗需求。

活动现场，泰康人寿河南分公司F1事业部经理胡富强
在高净值人群增长率、高净值人群购买保险的目的、高净值

人群对中高端养老社区的兴趣以及私立医院、私人医生需

求等方面向与会嘉宾解读《2016中国高净值人群医养白皮
书》。清华大学刘广君教授从学术角度全面解析了养老风

险管理、养老观念转变等问题。泰康之家燕园社区市场销

售部总监赵丽丽详细讲解了泰康医养社区1+N管家模式。
戏剧表演艺术家祝希娟作为泰康之家居民与在座嘉宾分享

了居住体验。

作为保险与医养融合的先行者，泰康人寿创新的“活力

养老、高端医疗、卓越理财、终极关怀”四位一体商业模式将

覆盖客户全生命周期。从2007年开始布局医养产业，经过
9年深耕细作，泰康快速发展成为中国医养产业的领航者，
如今已形成北京、上海、广州、三亚、苏州、成都、武汉、杭州8
城联动网络布局。在未来8~10年，泰康人寿将在全国投资
1000亿元，在全国省会城市建成15~20所高端养老社区，形
成超过5万户的连锁网络。

此次活动在豫宛大地掀起医养融合新浪潮，泰康人寿

南阳中支将坚持精细管理，致力提供高品质健康和财富管

理服务。⑩9 （杨柳 曾薇）

工行南阳分行

有关负责人对2017
年旺季营销对公存

款先进支行进行表

彰，为优秀客户经

理颁奖 ⑩9
通讯员 蒋红升 摄

地址：南阳市八一路199号名门华府三楼

电话：0377—61559888

民生银行

理财产品销售火
民生银行安赢保本理财产品5万元起，预期年化收益率

126天3.60%、153天3.60%、344天3.50%；非凡增利理财产
品普通款 5万元起，预期年化收益率 37天 4.30%、59天
4.35%、89天 4.25%、126天 4.35%、182天 4.30%、273天
4.35%、365天4.30%；高端款产品20万元起，预期年化收益
率37天4.35%、59天4.40%、89天4.30%、126天4.40%、182
天 4.35%；尊享款产品100万元起，预期年化收益率37天
4.40%、59天4.45%；电子银行专属款产品10万元起，预期年
化收益率35天4.35%、63天4.40%、126天4.45%；大额存单20
万元起，固定利率 1个月 1.562%、3个月 1.562%、6个月
1.846%、1年2.130%、2年2.982%、3年3.650%；收益递增型理
财产品，5万元起，申赎灵活，产品投资收益与持有期限相对
应，期限越长收益率越高。

详询民生银行财富热线：（0377）61601822、61601866、
61158018、61158066、61158089。⑩9 （王聪）

本报讯 （通讯员李翔）镇平农信

社组织人员深入春耕生产第一线，详

细了解农户备耕情况，及时调整信贷

投向，全力保障春耕生产资金的供

给，满足农户购买化肥、农药以及农

机具的资金需求。截至目前，该社已

累计投放春耕备耕专项贷款 1750余
万元。

镇平农信社早谋划、早部署、早

启动，成立了以联社主任为组长，分

管信贷的副主任为副组长，办公室、

信贷管理部和基层信用社负责人为成

员的春耕备耕信贷资金投放工作领导

小组，制订科学合理的工作方案。同

时，该社要求工作人员进村入户，深

入田间地头和生产一线，广泛调研，

摸清情况，及时分析解决春耕备耕生

产中的资金问题，确保春耕备耕生产

顺利完成。

在此基础上，通过发放宣传单、

张贴标语等途径广泛宣传该社在春耕

信贷资金投放方面的各项措施，让农

户及时了解相应惠农政策。另外，该

社安排工作人员上门服务，在农村设

点办公，为农忙期间的群众节省人

力、物力，充分发挥农村金融主力军

作用。⑩9

镇平农信社

加大信贷投放 助力春耕备耕

本报讯 (通讯员范玉杰 刘海东)
唐河农信社围绕一季度工作重点，扎

实开展“开门红”活动，将资金组织作

为重中之重，采取四项举措实现存款

的快速增长。截至2月底，该社各项存
款余额突破100亿元大关，达到101.68
亿元，较年初净增8.04亿元，完成市分
首季任务的100.50%，标志着该社支农
实力和发展水平迈上新台阶。

层层动员，提升士气。该社召开

了“开门红”工作动员会，要求全员上

下统一思想、振奋精神、细化措施、突

出重点，全力做好一季度工作。为确

保动员会精神得到全面贯彻落实，从

机关到基层、从干部到员工层层传达，

将组织资金工作部署传达到每位员

工，营造“全员营销、人人有责”的浓厚

氛围。

强化机制，严格考核。该社结合

市办分配的存款目标计划，制订了各

项考核办法，上至联社领导，下至一般

员工，人人有任务；引导和鼓励全员转

变经营理念，提升员工的危机意识和

竞争意识，变“等客上门”为“上门营

销”；建立“日通报、旬总结、月考核”制

度，发挥绩效考核的正面激励作用，形

成人人有压力，个个有动力的氛围，为

存款快速增长打下坚实基础。

开展活动，营造气氛。该社开展

了“金鸡报春晓·农信送好礼”活动，客

户在活动期间到营业网点办理存款业

务，可参与积分兑换礼品活动，礼品包

括洗衣液（粉）、大米、面粉、食用油、保

温壶等；开展了“盛世元宵节·抓蛋乐

翻天”活动，客户在元宵节期间办理存

款业务参加抓鸡蛋活动；开展了“情系

务工人·农信伴您行”活动，通过微信

公众平台在春节期间每天发放微信红

包，惠及6000人次；开展了“存款超百
亿·幸运转福气”活动，客户办存款业

务可参与转盘抽奖。

多种形式，广泛宣传。该社通过

媒体、LED屏、微信公众平台等多种渠
道开展宣传。各信用社组织宣传小分

队，在人群密集的超市、医院、商场、村

头、集市派发宣传单，共印发宣传彩页

2万份、宣传海报 6000张、宣传标语
300幅。⑩9

唐河农信社

各项存款突破100亿元

□秦婵

2月份的一天下午,一位老太太到
交行卧龙路支行，营业时间已结束，

但看到老人焦急的神情，柜员李翔依

然热情接待了她。

老太太非常焦急，说她两年前办

了一笔定期存单，本来这两天到期要

支取，却找不到存单了，这可是她和

老伴儿一辈子辛辛苦苦攒下来的养老

钱。柜员李翔赶忙安抚老太太，告诉

她不必惊慌，存单丢失后可以持本人

身份证件补办，不影响支取，并耐心

为老人办理了存单挂失及后续支取

业务。

在与老太太交流的过程中，李翔

得知，老人家里还有其他未到期的

存单，一张一张经常卷成一团，或

者夹在笔记本里保存，一不留神就

忘了放在哪儿了。李翔建议老人办

一个定期存折，这种存折可同时办

理多笔定期业务，各项存款信息清

晰明了，并且易于携带保管。老人

非常感激，感谢李翔服务热情周

到，态度亲切，跟自己闺女一样，

给她提供了贴心的帮助。

交行秉承“以客户为中心，以服

务为导向”的立行理念，要求每位员

工急客户之所急，想客户之所想，以

熟练的业务技能为客户快速准确办理

业务。⑩9
（征集您身边的“金融故事”，投

稿信箱：sg1555@126.com）

老人悬着的心放下了

金融故事

农发行方城县支行

支持农村路网建设
本报讯（记者包蕾 通讯员于新立）

近日，农发行方城县支行向河南宛北公

路工程有限公司发放中长期贷款7400万
元，支持境内S239线项目改建。

该项目实行“委托代建、政府购买”

的运作模式，项目总投资2.78亿元，项目
资本金 1.28亿元。该行对项目可研编
制、项目立项、项目运作、组建承贷主体、

完善融资和担保方案提供全程化金融服

务和指导，并多次召开银政企项目推进

会，加快协调进度。贷款发放后，将支持

杨集、券桥、城关等乡镇改建公路63公
里，提升农村路网营运能力。⑩9

农发行
杯

金 融 新 闻 大 奖 赛
中国农业发展银行 建设新农村的银行

本报讯 (记者孙晓升 通讯员袁

永胜)南阳村镇银行以支农惠农为着
力点，丰富各类金融扶贫产品，“扶

贫+”小额贷款是南阳村镇银行为开
展金融精准扶贫而专门“精准”研发

的一款贷款产品，采取“公司＋贫困

户”托管帮扶、“农民专业社（农场）+
贫困户”合作帮扶等模式帮助贫困农

民精准脱贫。

作为河南省邓州市的金融扶贫牵

头单位，南阳村镇银行会同有关部门

依据辖区各家银行业机构服务网点分

布情况、扶贫难易程度和任务的大小，

将邓州辖内贫困村、贫困户进行了分

片包干、明确责任，通过逐户调查，实

现“一户一档”。仅2016年，南阳村镇
银行就在邓州发放小额自主创业贷

款、专业合作社贷款、“扶贫+”小额贷
款等扶贫类贷款537笔近1亿元。

此外，南阳村镇银行向方城县袁

店回族乡姜庄村派驻了工作队，通

过生产技能培训、联系对接项目等

途径，直接参与该村的扶贫工作，截

至 2016年末，已帮扶该村 69户实现
脱贫。

截至2016年末，南阳村镇银行支
持各类企业456家、农户7562户；南阳
村镇银行的网银、手机银行、微信银

行、银行卡以及汇款、转账等各项业务

均免收工本费、手续费，每年可为客户

节约支出近300万元；出资100万元设
立了希望工程爱心基金，资助贫困学

生500余名。⑩9

南阳村镇银行

“扶贫+”助农户脱贫

关于中原银行
磁条卡免费换
卡升级的公告
尊敬的客户：

您好！根据《中国人民银行办

公厅关于进一步做好金融IC卡应
用工作的通知》（银办发〔2014〕246
号）要求，同时为了保护您的银行

账户资金安全，改善用卡体验，我

行将逐步推广使用芯片银行卡，现

将具体事项告知如下：

凡中原银行磁条卡的持卡客

户，请您于2017年6月30日前，持
本人有效身份证件及磁条卡前往

我行任一网点办理换卡业务，换卡

不收取手续费。2017年6月30日
以后，我行磁条卡将停止使用。

如有疑问，敬请咨询我行网点

人员或我行客服热线96688。衷心
感谢您对我行业务的大力支持！

特此通知

中原银行股份有限公司南阳分行

2017年2月28日


