
今年的成都车展，奇瑞正式公

布了旗下全新车型艾瑞泽GX的预
售价：7.99万元~10.69万元。在10
月10日，新车也将正式上。艾瑞
泽作为奇瑞的招牌轿车系列，其艾

瑞泽5车型就曾创造过28个月销

量突破35万辆的辉煌“战绩”。艾
瑞泽GX作为其系列的最新车型，
同样担负起了销量重任。据之前

公布的信息，艾瑞泽GX将推出4
款车型，搭载 1.5T涡轮增压发动
机，匹配5MT及CVT变速箱。累累累3
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车主课堂

新车速递

国庆之于普通人，是七天长假，

是阖家团聚；国庆之于汽车企业，尤

其对汽车经销商无疑是战斗的一

周。长假结束，汽车市场的战斗仍

没有结束，相反，进入“肉搏战”的关

键阶段，因为，中国车市习惯于在第

四季度实现“逆转”。

不管前三季度卖得多差，只要

在第四季度努力，总会有收获。

2016年，中国车市战战兢兢度过前
三季度，从第四季度的第一天开始

就进入全世界都为之惊叹的“习惯

性逆转”。2016年，中国车市实现第
四季度同比接近30%的增幅，彻底
逆转了前三季度的低迷。其中，

SUV增幅高达45.3%，带领本土品牌
走出危机。这样美妙的“故事”可以

罗列一大串，比如2005年、2009年、
2012年、2015年。

有人保持乐观，中国市场是一

个奇迹常发生的地方。三四线市场

的刚需、汽车消费的升级、汽车价格

的持续走低，被公认是第四季度中

国车市重回高速增长的三大推动

力。“巨幅的降价促销，会让2019年
春节的汽车消费提前到今年第四季

度，直接让四季度车市爆仓。”一豪

华品牌华南市场部负责人表示，“从

8月开始，经销商提车的数量、频次
和付款的积极性较以往有明显提

升。”而在今年5月份，该负责人还
为经销商不愿意提车而烦恼。

也有人始终保持警觉，认为“今

年不一样”。SUV增速明显放缓，新
能源汽车成为市场唯一增长点，共

享模式被越来越多的人接受，国际

经济环境的影响……GDP占比接近
10%的汽车行业，正在面临前所未
有的重大格局变化与调整。汽车行

业要成为新周期和新时代的牵引力

之一，挑战是难以避免的。

不管是持何种立场，一个不争

的事实是：2000年到2017年中国车
市年均15%以上的复合增长率这样
的黄金时代已经不会再现。基于庞

大的人口基数以及三线以下市场的

硬购买力需求，中国车市能维持稳

健的“微增长”，随之而来，是此消彼

长的存量竞争。

如果拒绝改变，只能清盘出

局。铃木汽车已经宣布退出中国，

比原本预计的 2020年提前了近两
年时间。铃木不会是出局的最后一

家，“候选者”清单已经出炉，包括但

不限于江淮汽车、斯巴鲁、DS等。
市场给予新造车企业的“窗口期”正

在缩短，今年第四季度，如不能在

“交付”上表现出对市场足够的敬畏

与诚意，那接下去的路只会越走越

窄。

抱团取暖会是大趋势。福特汽

车正在经历在华的第三次低谷期，

非常时期非常作为，一方面，福特宣

布了50款全新车的庞大计划，另外
一方面牵手众泰，成立新的合资公

司。奇瑞选择用“增资”的方式引入

新的投资方，长城则迫不及待地宣

布与宝马合作的崭新品牌。“东风+
一汽”没有最后水落石出，但双方已

经开展一系列极具想象力和声势浩

大的整合战。这就是中国车市未来

新周期下的新格局，合则两利。

出来混，都是要还的。今年车

市前三季度的不景气，与SUV的“急
转直下”有莫大关系。而SUV之所
以有当前的境遇，2010年以来的拔
苗助长、大水漫灌是主要原因。期

待天生虚弱、营养不良的SUV能成
为车市的“常青树”，那是一厢情

愿。能够推动中国车市长达八年的

高速增长，SUV已经做到所能做到
的一切。今年第四季度会逆转吗？

如果会，“白马骑士”也不会再只是

SUV。累累累3 （中青）

奇瑞 艾瑞泽GX上市时间：10月10日SUV不会成为车市“常青树”

说到众泰可能很多小伙伴第

一时间想到的就是“皮尺部”，但

在10月10日与艾瑞泽GX同一天
上市的全新T600却有别于众泰之
前的车型。全新T600在整体设计
上比老款车型变得更加的简洁大

气，车头方正有力车尾也采用了

贯穿式LED光源尾灯，没有了之
前老气、山寨的气息。新车在动

力上预计搭载1.5T和1.8T两款涡
轮增压发动机，最低配车型或6万
元起。累累累3

众泰 全新T600 上市时间：10月10日

独立门户后的东风启辰在

2017年突飞猛进，但面对今年的市
场却大有疲软之势。状态下滑的

启辰也针对 D60/T70两款销量主
力车型进行调整。据了解，启辰对

D60/T70两款车型的配置进行了全
面升级，外观和内饰造型则基本与

现款相同。除此之外，在两款新车

上市的当天启辰全新小型 SUV
T60也将会一并亮相。累累累3

启辰 D60/T70上市时间：10月11日

作为奥迪在小型SUV市场的
新尝试，其Q2车型第一时间就针
对中国市场推出了Q2L。虽然是
奥迪最入门的 SUV，但 Q2L22.68
万元~28.18万元的预售价还是让
不少消费者觉得太贵。尽管大众

系的车一直都被“键盘车神”们

不断吐槽，但新车最终的售价如

果能够控制在20万元起，那销量
应该会很乐观，毕竟奥迪这个品

牌对于中国消费者来说还是非常

有“杀伤力”。累累累3

奥迪 Q2L 上市时间：10月13日

在中国市场，加长版车型可

以说是消费者最喜欢的“特供

车”，特别是像BBA这样的豪华品
牌，长轴距版车型格外受欢迎很

多。面对奥迪Q5L、宝马新X3等
竞争车型，奔驰为了进一步提升

产品竞争力也将在10月17日正式
上市GLE长轴距版车型。GLE长
轴距版相比现款标轴距车型加长

了100毫米，新车的轴距达到了
2973毫米，而在动力方面、配置
等方面则将保现有的设定。累累累3

奔驰 GLC长轴距版
上市时间：10月17日

日前，上汽通用汽车有限公司

根据《缺陷汽车产品召回管理条例》

《缺陷汽车产品召回管理条例实施

办法》的要求，向国家市场监督管理

总局备案了召回计划，决定自2018
年10月20日起，召回以下别克、雪
佛兰及凯迪拉克品牌车辆，共计

3326725辆：
（一）2014年3月4日至2018年

9月18日期间生产的部分2015年款
至2019年款别克昂科威汽车，共计
723741辆；
（二）2015年 3月 13日至 2018

年 9月 18日期间生产的部分 2016
年款至2019年款别克威朗汽车，共
计478293辆；
（三）2015年8月6日至2018年

9月18日期间生产的部分2016年款
至2019年款别克威朗两厢汽车，共
计39444辆；
（四）2014年 9月 24日至 2017

年 9月 29日期间生产的部分 2015
年款至 2017年款别克全新英朗汽
车，共计921300辆；

（五）2015年10月26日至2018
年 9月 18日期间生产的部分 2017
年款至 2019年款别克全新一代君
越汽车，共计211288辆；
（六）2017年3月3日至2018年

9月18日期间生产的部分2018年款
至 2019年款别克全新一代君威汽
车，共计89399辆；
（七）2016年 11月 1日至 2018

年6月4日期间生产的部分2017年
款至 2018年款别克 VELITE 5汽
车，共计2394辆；
（八）2013年9月6日至2016年

7月9日期间生产的部分2015年款
至2016年款雪佛兰新科鲁兹汽车，
共计87806辆；
（九）2016年 3月 29日至 2018

年 9月 18日期间生产的部分 2017
年款至 2019年款雪佛兰全新科鲁
兹汽车，共计151093辆；
（十）2016年 9月 21日至 2018

年 9月 18日期间生产的部分 2017
年款至 2019年款雪佛兰全新科鲁
兹两厢汽车，共计4859辆；

（十 一）2016年 2月 29日 至
2018年 3月 27日期间生产的部分
2017年款至2018年款雪佛兰科沃
兹汽车，共计276150辆；
（十二）2016年9月5日至2018

年 9月 18日期间生产的部分 2018
年款至 2019年款雪佛兰探界者汽
车，共计98037辆；
（十 三）2015年 10月 8日 至

2018年 9月 18日期间生产的部分
2016年款至2018年款雪佛兰迈锐
宝XL汽车，共计98208辆；
（十四）2015年 11月 20日至

2018年 9月 18日期间生产的部分
2017年款至 2019年款凯迪拉克
XT5汽车，共计144713辆。

本次召回范围内车辆配备的前

悬架下控制臂衬套，在受到较大外

力冲击时可能发生变形或脱出，极

端情况下可能导致车辆失控，存在

安全隐患。上汽通用汽车有限公司

将为召回范围内的车辆免费安装下

控制臂集成式衬套，以消除安全隐

患。累累累3 （新华）

前悬架存安全隐患

上汽通用召回330余万辆车

全新传祺GS5开始预售

正值卖车黄金周，各式各样的

新车大规模上市，眼花缭乱的金融

政策和促销广告也为消费者提供了

更方便的购车方式。不过，这其中

不乏种种销售陷阱。我们从选车、

购车、保险、分期金融政策这4个
方面盘点常见的购车陷阱，让您避

免上当受骗，愉快购车。

陷阱一 加价提车
虽然汽车市场对加价购车明令

禁止，但由于热销车型需求量大，

加价买车屡禁不止。此类车型只能

通过加价和订车的方式购买，不仅

价格超出统一定价，而且普遍等待

时间很长。因此，消费者在买车过

程中一定要保持冷静态度，理性消

费，多多了解产品。

陷阱二 低价车型无现车
网络发达的今天，很多人购车

选车的第一步就是从网络上搜索相

关车型进行比较，然后去4S店看
车。经销商们也利用这一特点，将

4S店的车型售价调低，并声称有优
惠或礼品相赠，其目的就是为了吸

引消费者到店看车选车。

其实，网络上标明的低价车型

在4S店往往没有现车。据一位从
事多年汽车销售的工作人员透

露，网络上的低价只是为了吸引

消费者到店选购，一般会在导购

的介绍下选择配置更好、价格也

更高的车型。因此，消费者要谨

慎看待网络上的低价，提前做好

功课。

陷阱三 买车搭售保险
现在很多 4S店都存在这样的

现象，车型选妥、价格谈好后，导

购要求消费者新车保险要在4S店
内上，而且还会让消费者购买很多

没有实际用处的险种。

实际上，机动车辆保险共分为

两种，一种是机动车交通事故责任

强制保险，一种是机动车商业险。

责任强制险是国家硬性规定的，而

机动车商业险中比较常用的是车辆

损失险和第三方责任险，其他比如

不计免赔险、划痕险等可由消费者

根据需要选择购买。

而在 4S店办理保险业务时，
导购一般会在以上3种的基础上，
推荐玻璃险、涉水险以及很多没有

听过的险种，甚至推荐购买全险。

因此，为节省不必要的开支，消费

者要结合用车习惯和用车环境，谨

慎选择车险。

陷阱四 分期购车藏猫腻
经销商为提升销量，经常打出

“免息”、“零利率”、“日付只需��
元”等优惠广告，着实让人心动不

已。其实，分期还款实际上还要缴

纳不低于银行车贷利率的分期手续

费，所谓的零利率只是转嫁到手续

费上了，并不优惠。

此外，“日供��元”等政策背后
也都有利率等隐藏费用。汽车金融

机构很少会对外直接说明利率是多

少，而是会说月供、日供多少，以此

来吸引打动客户，但算清楚贷款利

率就会发现费率不低，很多甚至会

超过10%。据相关统计机构数据显
示，目前办理信用卡分期购车一般

12期（一年）的分期费率在3%~5%，
24期（二年）在4%~8%，36期（三年）
在9%~12%。

通常，若消费者不刨根问底，很

少有销售人员会主动说明这些情

况。贷款购车并非不可取，但消费者

需在选择金融政策时，确认利率等关

键数字，避免出现争议。累累累3
（综合）

购新车警惕四大陷阱

汽车质量问题

仍集中体现在
关键系统故障

中国质量协会日前发布的

2018年中国汽车行业用户满意度
指数（CACSI）测评结果显示，汽
车质量可靠性方面的问题仍集中

表现为关键系统出现故障。2018
年易发故障部位和去年一致，是

“发动机系统”“行驶、转向和制

动”“车身外观”“内饰”。内饰异

味重已连续四年成为用户最关注

的质量问题。

调研结果显示，最近四年用

户提及较多的故障 （问题） 有：

内饰异味重、风噪声大、发动机

噪音大、发动机有杂音、手动挡

挡位不准入挡困难、行驶中轮胎

噪音大，燃油消耗过高、加速反

应迟缓或无力、刹车有异响。用

户对可靠性的质量需求主要是座

椅、配置及操控设备、空调和变

速。

数据表明，过去五年用户挑

选汽车较为看重的六大因素是：

“质量可靠性高”、“安全性高”、

“汽车性能好”、“品牌知名度”、

“舒适性高”、“车型好看”。用户

最终决定购买新车最看重的是

“质量可靠性高”、“汽车性能

好”、“车型好看”等因素。

中国质量协会自 2002年开
始，连续17年组织开展中国汽车
行业用户满意度 （CACSI） 测评，
并每年定期向社会发布测评结

果。2018年 CACSI测评仍以轿车
为主，同时包括了城市多功能运

动车、商务旅行车等类别，测评

对象为 2018年销量较大的 200个
品牌车型，涉及全国50个汽车生
产企业、60个汽车品牌。累累累3

（据新华社）

不可忽视的
刹车故障征兆

对于刹车故障，大家可能只在

制动异响或者制动力出现急剧下降

的时候才会发现。但问题是假如发

现状况时是在高速行驶等状况下，

那就十分危险了。

其实我们可以通过在平时使用

中汽车的一些小“征兆”，判断刹车

系统是否出现问题，而且这些“征

兆”是很有可能被大家忽略掉的。

踩刹车时发抖是什么问题？

这种情况大多出现在老车身

上，因为使用磨损，刹车盘片表面平

整度已经有一定程度的失准了。所

以建议视情况选择采用车床光盘工

艺打磨，又或者更换刹车片（对于使

用较久的车辆）。

快停住的时候方向盘总向一侧

偏转？

这种情况其实就是我们俗称的

“偏刹”，故障原因主要是刹车系统

左右分泵对刹车片作用力不均匀导

致的。

刹车不回位咋回事？

踩刹车踏板，踏板不升高，无阻

力，这种现象就是刹车不回位。需

判断制动液是否缺失；制动分泵、管

路及接头处是否漏油；总泵、分泵零

部件是否损坏。

刹车变软

刹车变软就是制动力异常减

弱。这种故障通常有三种原因：

分泵或总泵的油压不够，可能

出现漏油现象；

制动器故障，比如刹车片、制动

盘；

制动管路漏入空气，如果连续

几脚制动时踏板高度稍有增高，并

有弹性感，说明制动管路中渗入了

空气。累累累3

汽车资讯

图片新闻

10月2日，广
汽传祺携旗下明

星车型矩阵亮相

120周岁的巴黎
国际车展，并面向

全球首发全新传

祺GS5。当天，这
款新车也在国内

同步开启预售，预

售 价 格 为 12万
元~17.5万元。


