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南阳营商环境越来越好，
吸引着越来越多的创业者来宛
创业。他们怀揣梦想，也历经
挫折，因为努力和坚持，白手起
家干出了一番事业。5月18日
晚，在南阳报业传媒集团直播
间，几位在家居建材行业做得
风生水起的经营者讲述他们精
彩的创业故事，吸引众多网友
观看。当晚，南阳日报新华社
现场云、直播南阳抖音号、南阳
日报南阳头条视频号3个直播
平台在线观众达66万人次。

全媒体记者 袁延武

人物：李本建
（森歌集成灶南阳总代理）
为人谦和 ,彬彬有礼的气质和儒

雅稳健的谈吐 ,是森歌集成灶南阳总

代理李本建给人留下的第一印象。

谈起自己的创业经历，李本建感慨

道：“经历了起起落落之后，我觉得脚

踏实地做事情的感觉是最好的！”李

本建是南阳本地人，他不甘平庸的生

活，毅然辞去体制内的工作，选择自

主创业。

创业初期，他先后做过绿化工

程、土建工程、白酒代理等。年轻人

敢拼敢干，在做绿化工程时，他和工

人们一起住在工地上，亲自给大伙做

饭。当时正值夏天，在工地上他晒得

身上脱了三层皮。这些苦是自小生

活条件优越的李本建从未尝过的。

在挣得人生第一桶金后，年轻人内心

浮躁的特点在他的身上也体现得淋

漓尽致。被合作人骗走资金、被人算

计、投资的项目“打水漂”……这些跟

头他都栽过。

经历了商场的沉沉浮浮，如今的

李本建身上既有文人的儒雅知性 ,也
有商人的豪爽包容。他说，成功的另

一个名字叫坚持。

“成功的另一个名字叫坚持”

人物：杨海龙
（柏森家具南阳总代理）
柏森家具南阳总代理杨海龙出

生于 1983 年，他是内蒙古呼伦贝尔

人，来南阳两年多。他从当时身上

仅剩 380 元发展到了拥有 1000 多平

方米展示厅的知名家居品牌代理

商，他的背后有着不为人知的努力

和坚持。

杨海龙从学校毕业后，便在内蒙

古干起进出口贸易这一行。年轻人

脑子活，敢拼敢干，很快他便挣到了

不少钱。内心的膨胀加上一次投资

的失误，他赔得血本无归。

生意失败后，他离开家乡，漫无

目的地在全国各地转悠。到南阳旅游

时，南阳人质朴善良的品质和南阳温

和的气候，一下子吸引住了他，他决定

留下来。在红星美凯龙，前前后后考

察了一个月后，他决定加入家具这个

陌生的行业。从最开始的销售员干

起，他每天给自己定下目标，要拜访

多少客户，要走访多少小区。为了达

到目标，他 5点钟起床，6点前赶到新

楼盘，在晨练的人群中寻找目标客

户。8点再回到公司，开始一天的工

作。在商场里找客户、到小区“扫楼”

找客户，他每天几乎没有坐下来休息

的时间。“功夫不负有心人”，勤奋、良

好的沟通能力加上以前积累下来的

从商经验，他很快便在南阳站稳了脚

跟。杨海龙感慨地说，南阳的经商环

境真的很好，他一个外乡人，没有走

出商场便办好了成立公司需要的手

续。

“人生要有目标，并为了目标拼尽全力”

人物：张晓光
（冠珠瓷砖南阳总代理）
看起来平平无奇，似乎也没有什

么特别的地方。但一交谈，你会发

现，冠珠瓷砖南阳总代理张晓光不仅

年轻，思路清晰、低调而有韧劲儿是

他成功的原因。

张晓光老家在郑州，2008年从南

阳理工学院毕业后，正赶上红星美凯

龙到学校招聘，他便来到这里，从保

安干起。张晓光说，整个红星美凯龙

商场，他除了电工和总经理的岗位没

干过，其他岗位干了个遍。这些经历

也让他积累了很多经验。当做到公

司的高管后，他和妻子决定，趁着年

轻拼一把，在地下室租下了一个 200
平方米的店面，开始创业。

虽然当上了老板，但他和员工

们一样每天在店里和工地之间奔

波，加上年纪轻，很多客户都不相信

他是老板。经过几年的积累，他又

换了一个大的门店，一边干一边摸

索。冠珠瓷砖在国内品牌当中可圈

可点 ,无论从企业规模、产销量及产

品质量都领跑陶瓷行业，当然对代

理商的要求也很高。能被这样的大

品牌选中成为代理商，是机遇也是

挑战，遇到的困难也是层出不穷，很

多次他的妻子都想放弃，但张晓光

却是那种认准一件事就要拼到底的

人，他说，年轻人，没有躺平的资本，

一定要努力拼一把，不去尝试，你永

远不知道自己的能量有多大。

“年轻就是要拼搏”

人物：吴昍
（雅兰床垫南阳总代理）
今年 35岁的吴昍，已经有 16年

党龄，曾经在深圳工作多年，2015年
选择回乡创业。她说，回乡创业，是

她人生中的一次正确选择。

吴昍在大学学的是服装设计专

业。大学毕业后，因为英语水平出

色，她进入香港雅兰集团深圳的生产

基地，从事产品研发和市场调研，取

得了不小的成就。2015年左右，南阳

的消费者越来越注重生活品质，对床

垫的要求越来越高。吴昍看准时机，

回到南阳，同一名朋友代理了一个高

端床垫品牌。2016年，她选择代理雅

兰床垫。

今年已经是她回到南阳创业的

第 6个年头，吴昍感慨地说：“回来的

感觉真是太好了！”有几件事她至今

难忘。一件是刚回来到税务部门注

册登记时，税务部门提醒她，像她这

种情况，比起注册公司更适合注册

成个体经营户，这样不仅手续更简

便，并且后续还有很多的便利。另

一件事是几年前，一名客户的床垫

在使用两年多后，到消费者协会投

诉说有异味。消协在接到投诉后，

没有听信顾客的一面之词，而是进

行了客观的调查，最终事情有了公

正的解决。

吴昍提醒创业的年轻人，想干事

业，不一定非要到一线大城市，我们

的家乡南阳是一个非常有包容性而

且平和的城市，机会很多，只要想做，

可干的事业太多了。在更多的时候，

希望大家都能够冷静、客观地分析自

己和市场，并从中找到前进的方向和

道路。③7

“回乡创业，是我人生中的一次正确选择”
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